
電話仕入れ 

想像しにくいかもしれませんが、仕入れ出来る商品は目
の前にある商品だけが全てではありません。 
 
 
利益が出る商品を見つけてテンションが上がってしまっ

た時に、取りこぼしが出てくる可能性が高いです。 
 
 
目の前の商品を取った時点で満足してしまうのは非常に

もったいないですので、今からはそんな商品を一網打尽

にする手法をお伝えします。 
 
たった１つの商品で、利益が２０万円を超えるものも見

つけることが出来ますので、しっかりマスターしてくだ

さい。 
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電話仕入れ 

利益の出せる商品が店舗で見つかった時には、他の店舗

でも可能な限り回収していきましょう。 
 
やり方は、簡単です。 
 
 
①　A店で利益の取れる商品を見つけた。 
 
 
②　店舗にある在庫分をすべて購入 
 
 
③　A店の系列店舗に在庫を抱えている店舗があるかな

いかを店員さんに調べてもらいます。 
 
 
調べてもらえれば、自分で探す時間が短縮できます。 
 
 
もし調べてくれないのであれば、自分で他の店舗に直接

電話して確認を取ってみる。 
 
 
 
④　商品の値札を写真に証拠として納めておきます。 
 
違う系列のB店に電話して、商品の在庫がないかを確認

して、在庫がある場合は価格を確認します。 
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電話仕入れ 

 
A店より価格が高い場合は、B店の商品の値札を見せて

同じ価格、もしくは安い価格で売ってくれないかを交渉

します。 
 
 
上記の流れを繰り返して商品を回収してもらえれば足を

わざわざ運ばずとも商品を確保することができます。 
 
 
注意する点としては、１人当たり1個と決まっている店

舗での大量買いは難しい所です。 
 
 
そういった店舗にはあなたの家族やお友達を誘っても良

いかもしれませんね。 
 
 
 
そして、欲しい商品の在庫を持っている店舗がわからな

い場合は 
 
直接メーカーに電話して、どこに商品を卸しているのか

を確認するといいです。 
 
大体丁寧に教えてくれます。 
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電話仕入れ 

この電話の手法を頭に入れて仕入れをしていると、本当

にお宝商品に巡り会います。 
 
 

 
 
私はこちらの商品を同じ手法で１０個集めたことがあり

ます。 
 
仕入値は２４８００円でした。 
 
２４８００円→５９８００円＝３５０００円×１０個 
 
価格差：350,000円 
 
ここから手数料は引かれますが、破壊力抜群ですよね。

ランキングも高いです。 
 
こんな商品に出会うだけでサラリーマンの月給を超える

事が出来ますので、チャンスは逃さないようにしてくだ

さい。 
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