
大きく飛躍するための考え方 

普通の成果を確実に出そうと思ったら、考え方や心の持

ち方をしっかりと持たないといけません。 
 
 
【仕入れをする前に考えておくこと】 
 
 
で伝えたことはとても大事なので、もう一度読んでみて

ください。 
 
ここの章ではさらに大きく飛躍する為の考え方をお伝え

していきます。 
 
 
PDCAサイクルをしっかりこなしていけば、本当に稼ぐ

力というのは自然に身についてくると思いますが、もっ

ともっと飛躍する為には他にどういう事を考えていけば

良いかを私自身も悩んでいた時がありました。 
 
 
ここで是非あなたにも考えて頂きたいと思います。 
 
成果を大きく出すためには、何を伸ばしていけば良いの

か。考えてみてください・・・ 
 
 
有難う御座います！ 
では次のページから始めていきましょう。 
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せどりをやっていく為のマインドとして色んな事をお伝

えしていった中で、ダメだった事を検証してそれを修正

していくという流れがあったと思います。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
それは本当に大事なのですが、私の中でそれと同じくら

い大事だと常々感じている事があります。それは、 
 
 
成果が沢山出た理由を追求する 
 
 
という事です。 
 
例えば、あなたが普段仕入れに出掛けた時の平均の見込

み利益が３万円だったとします。 
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それがある日突然、１０万円の見込み利益を取る事がで

きた！ 
 
 
おめでとうございます！ 
あなたが最初にするべき事は自分を褒める事です！ 
やればできるという事を証明したのですから！ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
まずは素直に喜んでから、冷静になって考えてみましょ

う。 
 
 
その１０万円の見込み利益、 
毎日出したいですよね？ 
３万円しか取れない毎日から飛躍したいですよね？ 
 
そこで考えるのです。 
なぜ今日は沢山仕入れができたのかを。 
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ここを考えない人が非常に多いです。 
確かに沢山見込み利益が出た日は嬉しいです。 
それは当たり前ですし、素直に喜ぶべきだと思います。 
 
でもそれだけで終わってしまったなら、その日が終われ

ば何も残りません。​次に繋がるモノ​が何もないから。 
 
 
私は過去にこちらの商品を大量に買えました。 

 
買値は３０００円の新品です。 
 
目の前に１５個はあったでしょうか。 
 
今は若干値段が上がっているのですが、その時でも見込

み利益は１０万円を超えていました。 
 
１つの商品で見込み利益が１０万円を超えると嬉しいも

のなのですが、ここで舞い上がってては次に繋がりませ

ん。 
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そこで考えた事は、そもそもなぜこの商品がこのお店に

大量に置かれているのだろうという事です。 
 
 
この流通の１つ上に上がる事ができる、もしくはその

ルートを知る事によって私にもっとこういった仕入れを

できるチャンスが巡ってくるのではないかと考えたわけ

です。 
 
 
そして店長さんに話を聞いた所によると、​この商品を取

り扱っている会社が潰れてしまって大量に在庫が入った

との事でした。 
 
厳しいご時世ですのでそういった事は時々有るらしく 
、その潰れてしまった会社も一気に全部商品を買ってく

れる事が非常に助かる様です。 
 
 
この情報を仕入れに繋げるとしたら、皆さんならどう考

えますでしょうか？ 
 
何も考えないで「そうなんだ〜」で終わってしまう人

と、「なるほど。という事は・・・」と思考を開始し始

める人とでは成長のスピードが段違いです。 
 
人が気づかない事にも気づく様になっていきます。それ

が大きく飛躍するための考え方です！ 
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人と同じ様な事を考えていたり、行動をしていたらいつ

までも普通かそれ以下の成績しか出せないのはご理解い

ただけると思います。 
 
そこから抜け出すためには２つに１つで、 
 
 
・人よりも行動するか 
・人よりも考えるか 
 
 
このどちらかです。 
 
この様な連想ゲームでどんどん思考を鍛えていく事がと

ても大事ですので、その日をその日のまま終わらせるの

ではなく、明日に明後日に明るい未来へつなげていきま

しょう！！ 
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