
各店舗の売れてない商品を把握する 

人には誰にでも得意不得意がある様に、お店にも販売す

ることが得意な商品と、販売することが不得意な商品と

があります。 
 
【店舗のクセを見抜く】の章でもお伝えしていた事を、

違った角度でまたお伝えしていきます。 
 
ここで考えて頂きたいことは、そのお店にお客様はどん

なイメージを持って買い物をしに来るか・・・という事

です。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
例えばあなたが掃除機を買いに行こうと思った時に、 
1番最初に思い浮かぶのは家電量販店ではないでしょう

か？ 
 
ホームセンターに買いに行く人もいらっしゃると思いま

すが、いずれにせよ掃除機を置いてくれてそうなお店を

イメージをして向かいますよね？ 
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そこに求める物は、品揃えだったり専門店ならではの安

心感だったりすると思います。 
 
そういうイメージが付きやすいお店は、その商品に対し

ての販売力が強いです。つまり、その商品を販売する事

が得意なのです。 
 
ここの章でお伝えしたいのは、その逆のパターンのお話

です。 
 
 
「この商品を買うならここ！」 
 
 
というイメージからかけ離れている商品は、そのお店自

身も売る事が難しいのです。 
 
そもそもそういう商品の取り扱いを辞めれば良いのです

が、お店の戦略によってそうもいかない所があります。 
 
狙っていくべきお店、それは​リサイクルショップ​です。 
 
リサイクルショップのイメージと言いますと、中古の商

品を新品よりも安く買えるというイメージがあります。 
 
新品の商品を求めてリサイクルショップには行きません

よね？ 
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しかし、リサイクルショップで 
新品しか取り扱っていない​商品のジャンルがあります。 
 
 
美容系​の商品です。美容系の商品に限っては、ほとんど

のリサイクルショップで新品未使用しか取り扱っていま

せん。 
 
封を開けたら使用期限がグッと短くなりますし、 
やはり直接肌につける商品なので、リサイクルショップ

が買い取る時に新品未使用かどうかを確認してから買い

取っています。 
 
 
そんな商品なのですが、美容系の商品は先述した様に、

リサイクルショプではあまり売れていません。 
 
 
こちらはミルボンというメーカーのシャンプーなのです

が、リサイクルショップに普通に置いてありました。 
 
仕入値は１９００円です。 
 
 
 
 
 



各店舗の売れてない商品を把握する 

この商品を買う時に店長さんにいつから陳列されていた

商品かを確認した所、​半年以上​も売れ残っていたという

ことでした。 
 
シャンプーを買いにリサイクルショップに行くなんて聞

いた事が無いですよね。 
 
そういう人気が無い商品にこそ、利益が取れるチャンス

が眠っています。 
 
お店側からすれば売れない＝値下げという流れをせざる

を得ないので、安くなっている可能性はかなり高いで

す。 
 
そもそも最初から売れない商品としてお店側は認識して

いるので、最初の値付けも甘い可能性が高いです。 
 
そういったお店の不得意そうな商品をしっかり見極めて

していくようにすれば、どんどん利益の取れる商品が見

つかりますのでチャレンジしていってください。 
 
 
 


